
OBJETIVOS:

Desenvolver, aperfeiçoar e capacitar profissionais e
acadêmicos do agronegócio, para o mercado de trabalho,
com ferramentas como técnicas de negociação, técnicas
de vendas, marketing, planejamento, missão e ação
estratégica, na forma de interação, interpretação e
dinâmica. Visa a melhor produtividade e ao
conhecimento indo ao encontro do sucesso profissional.

PROGRAMA:

11/05 - Técnicas de Vendas; Noções de Marketing; Perfil 
Profissional

12/05 - Negociação Ganha-ganha; Relacionamento 
Pessoal; Produto Agregado

13/05 �±Planejamento, Missão e Ação Estratégica; 
Características x Benefícios; Dinâmica de Grupo

INSCRIÇÃO:

www.schroderconsultoria.com.br

contato@schroderconsultoria.com.br

(53) 3225 4126 ou (53) 8435 1351

LOCAL:

Associação dos 
Engenheiros Agrônomos 

de Pelotas. 
Av. Fernando 

Osório,1754 Pelotas

INSTRUTOR:

Marco Antonio 

Penadez dos Santos 
Administrador de Marketing 

com pós-graduação em Gestão 

Empreendedora de Negócios. 

Experiência de 30 anos na área 

comercial das empresas 

Iharabras, Bayer e Basf.

19:00 a 22:30 horas
Inclui apostila e certificado

HORÁRIO:

REALIZAÇÃO

SCHRODER CONSULTORIA

Profissionais Estudantes

Até 19/04 190,00 95,00

Até 30/04 240,00 120,00

CURSO DE
NEGOCIAÇÃO E 
MARKETING EM 
AGRONEGÓCIOS

11, 12 e 13
MAIO 2010

Vagas 
limitadas!

Não basta ter conhecimento técnico, tem que entender do negócio 

e saber se relacionar com clientes, fornecedores e colegas.


