CURSO DE
NEGOCIACAO E
MARKETING EM

AGRONEGOCIOS

11,12 e 13
MAIO 2010

OBJETIVOS:

Desenvolver, aperfeicoar e capacitar profissionais e
ACE emlcos do agronegacio, p ercado de trabalho,
| mentas como tecnica egociacao, técnicas
A “vendas ‘~-’ larketing, ejJamento, missao_e acao
stratégica, na forma interacao, ~interpretacdo e
| mamlca Visa a melhor produtividade- e ao

onhecimento indo a0 enc ntro do sucesso profissional.
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PROGRAMA:"?«‘., ,

11/05 - Téchicas de Vendas: No
Profissional %

12/05 - Negociacao Ganha- ganhé%ac&qnamento
Pessoal; Produto Agregado

13/05 +Planejamento, Missao e A¢ao Estratégica;

Caracteristicas x Beneficios; Dinamica de Grupo

- -
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_.‘_.

c;oes de I\/Iarketlng ﬁerfll

Nao basta ter conhecimento tecnico, tem que entender do negoécio
e saber se relacionar com clientes, fornecedores e colegas.

INSCRICAO: Estudantes

95,00

Profissionals
190,00

Ate 19/04

"W HORARIO:
Vﬁ

agas Até 30/04

240,00 120,00

limitadas!

WWWw.schroderconsultoria.com.br
contato@schroderconsultoria.com.br

ammn ammm (53) 3225 4126 ou (53) 8435 1351

L OCAL;:

Associac;éio dos

Engenhewos {
.,f.de-fg 101c

" Av. Feman Ic

Osorio,1754 J? 210t

(

19:00 a 22:30 heras
_ Inclui apestlla e certificado

INSTRUTOR:

Marco Antonio

Penadez dos Santos

Administrador de Marketing
com pos-graduacao em Gestao
Empreendedora de Negocios.
Experiéncia de 30 anos na area
comerclal das empresas
lharabras, Bayer e Bastf.

REALIZACAO

SCHRODER CONSULTORIA



